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YARETO

L WIir sind gut auf Kurs"”

Vor einem Jahr ging das Vergleichsportal fiir Kfz-Finanzierung an den Start. Der
Geschéftsfithrer Andreas Finkenberg sieht den Dienstleister auf dem richtige Weg
und will die Angebotspalette weiter ausbauen.

Redaktion: Seit rund einem Jahr sind Sie
jetzt am Markt aktiv. Wie sind Ihre bishe-
rigen Erfahrungen?

Andreas Finkenberg: Das letzte Jahr
war fiir uns sehr intensiv und span-
nend. Wir haben, nachdem wir Yareto
im Dezember 2015 gegriindet hatten,
bei null angefangen und haben es ge-
schafft, am 1. Juli 2016 das neue Auto-
kreditvergleichsportal Yareto.de fiir
den Kfz-Handel in den Markt einzu-
fiihren. Wir bekommen von unseren
Handelspartnern viel positives Feed-
back. Unser Portfolio haben wir bereits
um weitere Produkte ergéinzt. Uber das

Portal kann der Héndler fiir seine Kun-
den sowohl die klassischen Finanzie-
rungsprodukte als auch Angebote zur
Ballonfinanzierung nutzen. Mit dem
Premiumschutz verfiigt der Kfz-Hénd-
ler nun auch iiber ein Versicherungs-
produkt, und mit der Einkaufsfinanzie-
rung kann er seinen Lagerwagenbe-
stand finanzieren. Zudem sind wir
dabei, auch die Reparaturfinanzierung
und Leasingmodelle mit in unser Port-
folio aufzunehmen.

Mit wie vielen Handlern arbeiten Sie in-
zwischen zusammen?
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Bis heute haben sich bereits mehr als
4.400 Autohéndler bei uns angemeldet.
Mit diesem Ergebnis sind wir sehr zu-
frieden.

Wie viele Banken haben Sie zusammen?
Sind es immer die gleichen Finanzdienst-
leister, deren Angebote Sie den Handlern
weiterleiten?

Unsere Finanzierungspartner sind
ganz unterschiedliche Institute. Es
kénnen Banken mit regionalen Ange-
boten sein, Kreditinstitute, die sich
bereits beim Kfz-Handel etabliert ha-
ben, oder zukiinftig auch ausléndische
Finanzdienstleister. Um ein paar Na-
men zu nennen: ING-Diba, PSD Bank
Rhein-Ruhr, SWK Bank, PSD Bank
Hannover, Bank 11, Autowunsch.de,
PSD Bank Kiel, Auxmoney und die DSL
Bank sind bereits Partner auf unserem
Portal.

Kénnen Sie bitte noch einmal erldutern,
was Yareto dem Héndler bietet?

Dem Handel fehlte es bei der Kfz-Fi-
nanzierung fiir seinen Kunden bisher
an der notigen Transparenz. Der
Héndler hatte keine Ahnung, ob er von
der Bank einen guten Preis bekommt
oder nicht. Das haben wir geéndert,
denn bei uns erhilt der Héndler tages-
aktuelle Angebote fiir Autokredite von
vielen Banken zur Auswahl. Er kann fiir
jeden Kunden aus unseren Vorschli-
gen individuell einen Finanzierungs-
partner auswihlen. Zudem kann er die
Auswahl nach zwei Kriterien filtern.
Entweder er wihlt die Bank mit dem
besten Zins oder, wenn er sich mit sei-
nem Kunden schon {iber einen Zins-
satz verstdndigt hat, er entscheidet sich
fiir die Bank, die ihm die beste Vergii-
tung fiir die Vermittlung der Finanzie-
rung anbietet. Das ist eine gute Mog-
lichkeit fiir den Héndler, seine Marge
zu verbessern. Mit unserem Portal
spart der Héndler viel Zeit, denn wir
bieten ihm alles aus einer Hand an. Der
Kfz-Héndler kann den Kredit direkt



online {iber uns abwickeln. Der An-
tragsprozess ist dabei bei allen geliste-
ten Banken immer der gleiche. Fiir den
Antrag selbst sind nur wenige Angaben
erforderlich, die Kreditentscheidung
der jeweiligen Bank erfolgt elektro-
nisch innerhalb weniger Minuten.
Wenn eine Bank den Antrag ablehnt,
kann der Hindler die Kreditanfrage mit
nur zwei Klicks direkt an die néchste
Bank senden, ohne zusétzliche Daten
erfassen zu miissen. Nachdem die
Bank den Kredit zugesagt hat, priifen
wir simtliche Unterlagen und leiten
diese an die finanzierende Bank weiter.
Diese iiberweist dann noch am selben
Tag den Kreditbetrag direkt an den
Héndler oder an den Kunden.

Wie viele Kreditan-
fragen gehen durch-
schnittlich bei lhnen
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Vor kurzer Zeit haben Sie lhren Partner-
héandlern Gutscheine fiir die Hauptunter-
suchung angeboten. Wie ist die Resonanz
darauf, und was waren lhre Beweggriinde
dafir?

Wir verstehen uns als Partner des Mit-
telstands. Im Fokus steht bei uns im-
mer die Frage, wie wir Prozesse fiir den
Hindler erleichtern und ihn bei seiner
Geschiftstitigkeit unterstiitzen kon-
nen. Mit dem Yareto-HU-Gutschein
wollen wir dem Héndler helfen, seine
Kunden im Aftersales stdrker an seinen
Betrieb zu binden. Die Resonanz der
Hindler ist uneingeschridnkt positiv.
Hunderte Kunden haben den Gut-
schein bereits aktiviert. Er funktioniert
ganz einfach: Schliefit der Héndler ei-
ne Autofinanzierung fiir seinen Kun-
den iiber www.yareto.de ab, erhélt der
Kunde von seinem Hindler zusammen
mit seinen Vertragsunterlagen auto-
matisch den HU-Gutschein. Dieser ist
bis zu 90 Euro wert und drei Jahre giil-
tig. Der Kunde kann ihn nur beim aus-
liefernden Hindler einlésen. Damit
geben wir den Hédndlern ein starkes
Kundenbindungsinstrument an die
Hand.

Wie hat sich die Kooperation, die Sie mit

Marktplatz, der Ban-
ken und Héndler zusammenbringt.
Insbesondere die Banken, die bislang
iiberhaupt nicht am Point of Sale als
Kfz-Finanzierer aufgetreten sind, ha-
ben grofies Interesse an unserer
Dienstleistung und wollen gerne mit
uns zusammenarbeiten. Mit Yareto
haben diese Banken die Moglichkeit,
direkt beim Handel Fuf$ zu fassen und
von den Wachstumschancen, die der

% SCHOLZ’# SYSTEM

2.Schnelle Prozesse
Professionalitéit
Y _5 Kundenbindung

%
~="  Bei der Réder-
%  lagerung

Scholz Regalsysteme GmbH
Im Birkenfeld 11 1 D-65719 Hofheim
Tel.: +49 6192 - 293900

. info@scholz-regalsysteme.de
I www.Scholz-cOK.de

B CTENS GwW

- Sl

~  Fahrzoug

Finanzierungsmarkt rund um das Auto
bietet, zu profitieren. Und die Kfz-
Héndler sind froh iiber das vielféltige
und transparente Angebot.

Bei einer kirzlich durchgefihrten Umfra-
ge zu Yareto war die Resonanz im Markt
etwas verhalten. Wie erkldren Sie sich
das? Was entgegnen Sie lhren Kritikern?
Zum Zeitpunkt der Umfrage von »Ge-
brauchtwagen Praxis« war Yareto.de
erst sechs Monate am Markt. Und im-
merhin mehr als die Hélfte der Befrag-
ten gab an, bereits von Yareto gehort
zu haben. Mehr als ein Drittel von ih-
nen hat sogar unsere Webseite besucht.
Wir haben im letzten Jahr viel Energie
und Arbeit investiert, um Yareto im
Markt bekannt zu machen, und daher
haben wir uns iiber dieses Ergebnis
sehr gefreut.

DIE FRAGEN STELLTE
JOACHIM VON MALTZAN

Yareto zeigt dem Han«
ler in einer Ubersichtli
chen Maske die ver-
schiedenen Kreditang
bote zu seiner Finanzi
rungsanfrage.

www.werkstatt-bauen.d

Lust auf ZUKAUF

Jahres-, Zweijahres- und Dreijahreswagen.

Wir beliefern auch grossere Handelsgruppen.

* Tel. 0034 673 863 222
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