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Lego-Baukasten für Händler
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Autokäufern genau die Finanzprodukte an die Hand geben, die am besten zu
ihnen und ihrem Auto passen, und damit Erträge erwirtschaften: Genau dabei
unterstützt die Spezialplattform Yareto Händler. Neues hat sie unter anderem in
Sachen Leasing vor.
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Vergleichsportal für Fahrzeugkredite und mehr: Yareto ist 2015 mit der Mission gestartet, Transparenz bei
automobilen Finanzdienstleistungen zu schaffen.
(Bild: Yareto)
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Es müssen nicht immer die Hausbanken sein, wenn man als Händler Käufern einen

interessanten Kredit zum Fahrzeug an die Hand geben will – und damit auch Erträge

erzielen möchte: Das Onlineportal Yareto unterstützt seit einigen Jahren Händler dabei,

automobile Finanzdienstleistungen anbieterunabhängig zu vermitteln – unter anderem

Absatz�nanzierungen.

Was am besten zum Kunden und seinem Auto passt

Dabei ermöglicht ihnen die Plattform, nach dem Baukastenprinzip zu handeln: Händler

können Kunden genau jene Finanzprodukte anbieten, die am besten zu ihrem Auto

passen, wie Yareto-Vertriebsleiter Alexander Göttke sagt. Und dieser Ansatz beschreibt

im Kern die Philosophie, die das Unternehmen lebt.

„Mit unserer Plattform wollen wir

Händler dabei unterstützen, ihr Geschäft

wieder eigenständiger zu führen –

zumindest im Bereich der

Finanzdienstleistungen“, sagt Göttke. So

würden heute unter anderem für

Markenhändler die

Handlungsspielräume immer kleiner.

Hier wolle Yareto Alternativen aufzeigen.

Ganz typisch ist für viele

Fabrikatshändler, oft kleinere Unternehmen in familiärer Hand, etwa, mit zwei

Finanzdienstleistern zusammenzuarbeiten: mit einer Herstellerbank und einer weiteren

Hausbank. Aber haben diese Anbieter in der Absatz�nanzierung gerade Kredite mit

solchen Konditionen im Angebot, die einem Kunden im Schauraum die Entscheidung für

einen Kauf erleichtern?

Nicht immer. Vielleicht gibt ein Hersteller oder seine Bank gerade keine Unterstützung

für ein bestimmtes Modell. Oder ein Händler verkauft EU-Neuwagen. Dann fällt

Unterstützung von Herstellern sowieso weg. Und an dieser Stelle kann Yareto Händlern

helfen, Kunden einen Weg zu einem attraktiven Kredit aufzuzeigen.

Für viele Autohändler ist das ein schlüssiges Konzept. Dementsprechend arbeiten heute

rund 15.000 mit Yareto zusammen. Nach sechs Jahren Unternehmensgeschichte ist das

Alexander Göttke ist seit 2021 Gesamtvertriebsleiter von
Yareto – und damit Chef-Ansprechpartner für Händler.
(Bild: Yareto)
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eine durchaus beachtliche Anzahl. Und

es gibt Händler, die 90 Prozent ihrer

Vertriebsumsätze über Kredite stemmen,

die sie über Yareto an Kunden

vermitteln.

Sven Hölker ist seit 2019 Geschäftsführer von Yareto und
treibt seitdem das Wachstum der Plattform voran.
(Bild: Yareto)

ERGÄNZENDES ZUM THEMA

Hintergrund: Das ist Yareto
Yareto ist ein Vergleichsportal für die Finanzierung von Fahrzeugen. Händler können Kunden über
die Plattform Konditionen bieten, die von mehr als einem Dutzend Finanzdienstleister – Banken
und Sparkassen – kommen. Neben der Absatz�nanzierung bietet Yareto Händlern auch die
Möglichkeit, Einkaufs- und Unternehmens�nanzierungen abzuschließen. Verschiedene
Versicherungsprodukte für die Fahrzeuge von Kunden erweitern das Angebot zusätzlich. Und
schließlich bietet Yareto Händlern Zusatzleistungen wie den Zugang zu Onlineplattformen, über
die sie Fahrzeuge für den eigenen Bestand beziehen können. Firmensitz von Yareto ist Neuss.

Yareto entstand 2015 und wurde als Spin-off der Bank11 unter der Führung des damaligen
Geschäftsführers Andreas Finkenberg gegründet. Hinter der Gründung stand die Frage, welche
Entwicklungen am Markt das eigene Kerngeschäft bedrohen könnten. Die Antwort darauf war eine
Plattform für den transparenten und anbieterunabhängigen Vergleich von Automobilkrediten. Das
war die Geburtsstunde von Yareto.

Wenige Monate später ging Yareto dann mit einer ersten Version seiner Plattform live. Diese
ermöglichte es Händlern bereits, Kfz-Kredite unterschiedlicher Finanzdienstleister für die
Absatz�nanzierung zu vergleichen.

Heute arbeiten rund 70 Menschen für Yareto. Dabei handelt es sich um ein vergleichsweise junges
Unternehmen: Der Altersdurchschnitt der Belegschaft des Vergleichsportals liegt bei 34 Jahren.

Hinter Yareto steht die Wilhelm-Werhahn-Gruppe aus Neuss. Das Familienunternehmen mit über
175-jähriger Tradition ist Alleineigentümer von Yareto.

Die Werhahn-Gruppe ist in unterschiedlichen Wirtschaftsbereichen aktiv, so unter anderem in den
Bereichen Baustoffe, Konsumgüter und Finanzdienstleistungen. Der Jahresumsatz liegt bei um die
drei Milliarden Euro, knapp 10.000 Menschen arbeiten für die Gruppe.

Geschäftsführer von Yareto ist Sven Hölker. Er übernahm die Funktion Anfang 2019 von Yareto-Co-
Gründer Finkenberg. Hölker war zuvor Vertriebsleiter bei der Bank11 und bringt auch Erfahrung
von anderen Finanzdienstleistern mit.
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Vom Einzelunternehmer bis zur Handelsgruppe
Die Bandbreite der Partnerhändler ist dabei groß: Vom Einzelunternehmer bis hin zur 

großen Multimarkengruppe ist alles vertreten. Zur Hälfte handelt es sich um 

markengebundene Autohäuser, zur Hälfte sind es freie Anbieter. Aber egal wie groß die 

Unternehmen sind: Yareto legt großen Wert darauf, für Händler schnell persönlich 

verfügbar zu sein, wenn es Fragen oder Probleme gibt. „Wir suchen stets das Gespräch 

mit Händlern. Und das schätzen unsere Kunden auch“, sagt Vertriebsleiter Göttke.

Die Absatz�nanzierung ist ein zentraler Pfeiler des Geschäfts von Yareto. Und an ihr lässt 

sich gut erkennen, wie das Vergleichsportal funktioniert: Der Händler gibt nach einer 

Anmeldung mit seinen Nutzerdaten den Kreditwunsch des Kunden ein beziehungsweise 

dessen Finanzierungsbedarf für das konkrete Fahrzeug. Dann bekommt er eine Auswahl 

an aktuell verfügbaren Krediten angezeigt. Diese Angebote kommen von einer ganzen 

Reihe unterschiedlicher Institute.

Vertriebsleiter bei Yareto ist seit Februar 2021 Alexander Göttke. Zuvor war der Chef-
Ansprechpartner der Händler als Leiter Innovation, Strategie und Governance bei der Santander
Consumer Bank aktiv. Göttke arbeitet seit 20 Jahren im Feld der automobilen
Finanzdienstleistungen.
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